AUF EINEN BLICK

Essentielle Kompetenz. Starkes Konzept.

Als Unternehmer/in ist es wichtig, frihzeitig Chancen zu erkennen,
ungeahnte Potenziale zu nutzen, fur ausreichend Liquiditat im Betrieb
zu sorgen und optimal zu finanzieren.

Die Wirtschaftsforderung der Region Hannover bietet Ihnen einen guten
Mix aus Workshops und individuellem Coaching zu den wichtigsten
betrieblichen Fragestellungen:

> Inzwei Grundlagenworkshops scharfen wir Ihren Blick fUr betriebs-
wirtschaftliche Themen und die Instrumente des Rechnungswesens.

> Darauf aufbauend analysieren wir gemeinsam im personlichen
Gesprach lhre wirtschaftliche Entwicklung, fihren einen Branchen-
vergleich durch und leiten daraus konkrete Ziele und MaBnahmen ab.

> Durch erganzende Workshops bei erfahrenen Beratern kénnen
Sie weitere Kenntnisse erwerben und vertiefen, z. B. zu:
= Unternehmens- und Personalfihrung

Controlling

= Unternehmensnachfolge

Steuern und Recht

Marketing, Vertrieb

= |nnovation und Technologie

= Wissensmanagement

Unser Angebot ist kostenlos und unsere Beratung vertraulich.

Dauer: ca. 4 stundige Workshops

Referenten: Die Referenten sind ausgewiesene Praktiker des Unternehmens-
service, aus der Unternehmens-, Rechts- oder Steuerberatung.

Ort: Haus der Wirtschaftsforderung, Vahrenwalder StraBe 7

Aktuelle Termine der Grundlagenworkshops entnehmen Sie bitte
unserer Internetseite.

Region Hannover

REGION HANNOVER
Unternehmensservice

Haus der Wirtschaftsférderung
Vahrenwalder StraBe 7
30165 Hannover

Telefon: +49 511 61623-318
Telefax: +49 511 61623-453
wirtschaftsfoerderung@region-hannover.de

So gelangen Sie zu uns:

Workshopreihe

UNTERNEHMERISCHE
KOMPETENZEN STARKEN

OPNV: U-Bahn Linie 1, 2 Haltestelle WerderstraBe
Auto: Parkplatze (gebuhrenpflichtig) im Hof

www.wirtschaftsfoerderung-hannover.de/workshops
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UNSER BERATUNGSPROZESS

STARKUNG DER
UNTERNEHMERISCHEN

KOMPETENZEN

(7) BWA Checks

Auf Wunsch kontinuierliche,
kostenlose Betreuung Uber
den Beratungsprozess hinaus

~

(6) Abschlussgesprich

Individuelle Betrachtung
des Status Quo und Blick
in die Zukunft (5) Begleitung einzelner
MaBnahmen
Unterstitzung bei z. B. der
Kommunikation mit Banken
und Steuerberatung
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(1) Grundlagen-Workshop |
Gruppen-Workshop:
Grundlagen Bilanz und GuV

in Theorie und Praxis

~
”

s 7 (4) Spezial-Workshops

Bei Bedarf Workshops zu Themen
wie z. B. Personal, Marketing und
Unternehmensnachfolge

7

(3) Individueller Termin

Einzelgesprdch zur Ermittlung des

Status Quo und Definition von Zielen

Mt LALLEINE HATTE ICH MICH DA NICHT
HERANGETRAUT. EIN VORMITTAG HAT
AUSGEREICHT, UND ICH KANN MEINE

@ sl ZAHLEN LESEN UND VERSTEHEN.
Vertiefung der Kenn.tnisse zur Kunde im Workshop

BWA in Theorie und Praxis




